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Noul acord asupra capitalului (cunoscut si sub numele
de Basel 2) a fost aprobat definitiv de catre Comitetul Basel,
in iunie 2004. Prin acest act s-a concluzionat un parcurs
complex in ceea ce priveste definirea capitalului minim,
pe care bancile trebuie sa-1 pastreze in comparatie cu
diversele tipologii de investitii dupa noua reglementare
de piata.

Intr-o ultima sinteza, Basel 2 (B2) se bazeaza pe trei
»piloni” fundamentali:

» rechizitionari patrimoniale minime pentru riscurile

de credit, de piata si riscuri operative;

m revizuirea gradului de risc al bancii de catre

Autoritatea de Reglementare;

m obligativitatea informarii bancilor asupra

publicului.

Acordul va intra definitiv in vigoare din 2007, dar deja
i se fac simtite efectele asupra sistemului bancar din tarile
aderante. Dincolo de amplele tematici care investesc
gestiunea economica si patrimoniala, organizatia,
procedurile bancare, Acordul produce efectele sale politice
si practice de concesiune a imprumuturilor din economie
si, Tn mod special, a intreprinderilor mici si mijlocii.

Este o parere confuza aceea ca cele mai riguroase
metodologii de evaluare a riscului de credit si a realizarilor
ulterioare, carora trebuie sa li se supuna imprumuturile, se
vor reflecta In ampla deschidere a subiectilor, beneficiari

ai conditiilor celor mai favorabile, si a acelora care vor
trebui sa suporte conditii mai oneroase.

In ce priveste metodele de calcul de risc a creditului,
noul Acord prevede ca beneficiarilor de imprumuturi sa li
se atribuie o valoare de rating, capabild sa evalueze gradul
de risc de neexecutare.

Atributia rating-ului poate urma trei metode de calcul:

= metoda standard

= metoda rating interna de baza

= metoda rating interna avansata.

Metoda standard prevede utilizarea de catre o parte din
banci a rating-ului emis de agentiile externe specializate.

Bancile care aleg metode de rating interne pot sa adopte
un sistem propriu de evaluare a riscului, care va trebui sa
fie aprobat de catre Autoritatea de Securitate.

O importanta afirmatie facuta de Acord este ca
rating-ul deriva din 3 faze procedurale importante:

= 0 evaluare statistica/cantitativa

= 0 evaluare din mers

= 0 evaluare calitativa.

Evaluarea statistica/cantitativa se bazeaza pe analiza
istorica a bilanturilor si a indicilor relativi, dupa
metodologia deja utilizata in toate sistemele de evaluare.

Evaluarea din mers este alimentata de informatii asupra
comportamentului debitorului, utilizind indicatori
istorici” fie cantitativi, fie calitativi.
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Evaluarea calitativa reprezinta partea cea mai novatoare si
pune obiectivul de ,,apreciere” a caracteristicilor Intreprinderii
si antreprenorului, a sectorului, a managementului, a
perspectivelor de dezvoltare, a inovatiilor tehnologice etc.

Printre temele de dezbatere care intereseaza B2 este
necesar sa se reflecte asupra efectului pe care metodologiile
de calcul a rating-ului 1l va produce asupra finantarii
intreprinderilor mici si mijlocii; adica acele categorii de
intreprinderi care, prin natura si structura, sunt mai putin
favorite” decat procedurile de evaluare standardizate si
fondate pe algoritmi de calcul. Aceste metodologii sunt
incapabile sa tina cont si sa aprecieze informatiile calitative
si directe, care caracterizeaza in schimb profilul cognitiv
si interpretativ al Intreprinderii mijlocii. De aici deriva
faptul ca asemenea dimensiuni ale Intreprinderii ar putea
sd apara mai riscante decat exista In realitate, constrangand
bancile sa pastreze mai mult capital si, Tn consecinta, sa
adopte politici restrictive pentru accesul la finantari si
criterii de pricing mai oneroase.

Pe scurt, unul din riscurile adoptarii procedurii de rating —
care se resimte din cultura anglo-saxonad — consta in
depersonalizarea suportului de banca-intreprindere, pana
acum putin accentuat in cultura latina.

Pentru a compensa aceastd tendinta, pana acum
inevitabila, se va opera prin:

m reducerea asimetriilor informative si operative ce

intervin 1n relatia banca-intreprindere;

m introducerea masurilor calitative, capabile sa
aprecieze valoarea bunurilor intangibile,
reprezentata de asa-zisul ,,capital intelectual”
produs de catre antreprenor, manageri, colaboratori
interni si externi ai intreprinderii.

Va fi, deci, de bun augur ca adoptarea tehnicilor de
evaluare a dobanzii de credit dorita de Acord sa nu excluda
din partea bancilor o atentie speciald a raportului cu
clientela, mai ales cand este vorba despre intreprinderile
mijlocii. Acestea din urma trebuie sa investeasca Intr-o
comunicare eficace cu banca, devenind transparente si
disponibile in conformitate cu statutul lor real, cu
programul de investitii si cu proiectele viitoare.

Pana aici am indicat rating-ul ca metoda de evaluare a
probabilitatii de insolventa, dar decizia asupra concesiunii
fmprumuturilor este legatd si de alti factori, printre care
sunt determinante garantiile, care accentueaza rolul lor cu
referire la continutul Acordului 82. Garantiile reprezinta
pentru banci factorul determinant de micsorare a riscului
si de consecventa, elemente ce permit reducerea capitalului
minim de pastrare. In special:

= garantiile reale reduc valoarea de expunere;

= garantiile personale consimt s substituie prudenta
debitorului cu cea a garantului.

Trebuie reamintit cd, n cazul intreprinderilor mijlocii,
,colateralii” au reprezentat Intotdeauna un factor critic pe
motivul lipsei de valori reale 1n prestarea garantiei, dar si
n capacitatea de a procura garanti fidejussori.

Acesta a fost unul din motivele care a participat la
succes, in unele tari europene, avand misiunea de a presta
garantii mutuale n favoarea intreprinderilor asociate.

Chiar si Tn acest caz, Acordul 82 a pus, in mod indirect,
un obstacol in ce priveste garantia confientilor asa cum
s-a conturat pana azi — rezultd o conducere dificila fie a
categoriei de garantii reale, fie a acelor garantii fidejussorii,
cel putin dupa prescrierea Acordului.

In sprijinul pozitiei delicate in care se gaseste azi sistemul
Fidelilor, este alaturata si UE, care atribuie valoare garantiilor
mutuale, cu conditia sa fie respectate limitarile®”.

Aceasta inseamna o recunoastere a confientilor in cheia
politica, dar nu exonereaza unele organisme sa se alinieze
prescriptiilor puse de Acord. Un proces de adecvare nu
foarte usor, chiar si tinand cont ca pana azi sistemul
Fidelilor s-a micsorat sub o protectie substantiala, chiar si
pe motivul aportului determinant pe care aceste organisme
il dau dezvoltarii intreprinderii mici si mijlocii din multe
tari din Europa.®

Situatia intreprinderilor mici din Italia

Totusi, in imprejurari alternante®, sistemul economic
italian a avut capacitatea sa ,,renasca din cenusa” dupa razboi
si sd duca Italia spre una din primele puteri economice din
lume. Ca intotdeauna, sunt multe componentele care
participa la rezultat, dar, fara niciun dubiu, se poate confirma
rolul desfasurat de intreprinderile mici®.,

O cercetare recenta, condusa de Observatorul de Capi-
tal, evidentiaza unele caracteristici ale intreprinderilor mici
si mijlocii italiene: 25% au peste 30 de ani, mai putin de
1% sunt nascute dupa 2000, 87% din intreprinderi sunt
proprietati de persoane fizice, demonstrand ca capitalismul
individual si familial este inca foarte puternic in sistemul
nostru antreprenorial. Exista o puternica concentrare a
proprietatii: primul asociat detine 57% din capitalul so-
cial®.

Intr-un sistem economic cum este cel italian — puternic
centrat pe rolul intreprinderilor de mici dimensiuni si pe
organisme de garantie a acelor confienti® este evident
cum acordul B2 poate sa trezeasca o serie de preocupari in
mediul industrial si financiar.

Au fost numeroase cercetarile si analizele care, in acesti
ultimi ani, au fost tentate sa prevada si sa evalueze impactul
regulamentului B2 asupra echilibrului financiar, si nu numai
financiar, asupra Intreprinderilor mici si mijlocii.

Recent s-a efectuat o cercetare aprofundata propusa de
Uniunea Camerala in colaborare cu Camera de Comert; au
fost investigate, cu metoda interviului direct, 11.616
intreprinderi, constituite sub forma de societati de persoane
si firme individuale, apartinand diferitelor sectoare
economice. Esantionul utilizat este reprezentativ pe un
numar de 3.139.708 de intreprinderi italiene.

In ceea ce priveste principalii parametri de natura
financiara:



I. dincolo de 1,81% din intreprinderi au inceput pro-
pria activitate antreprenorial fara a face recurs la canalele
de tip creditare.

IL. circa 24% prezinta timpi de incasare de la clienti
mai lungi decat timpul de plata de la furnizori.

III. se mareste procentul intreprinderilor care fac
restituiri de imprumuturi pe termen mediu si lung.

IV. 68% intretin raporturi de lunga durata cu o singura
bancéd, pentru care nu este semnificativ fenomenul de
maxima Incredere.

Pe baza relevantei guvernate de esantionul
intreprinderilor s-a consemnat un model statistic de
evaluare a probabilitatii de insolventa (neplatd), utilizand
tehnicile de credit-scaring si de analiza discriminatorie, cu
obiectivul de individualizare a claselor de intreprinderi
omogene din punct de vedere al gradului de risc.

In acest loc ne vom descrie tehnicile de utilizare,
limitandu-ne sa sintetizam in paragraful urmator
principalele rezultate atinse (la care s-a ajuns).

Rezultatele modelului

Modelul de clasificare s-a constituit utilizand un indice
de risc, diferentiat dupa modalitatile urmatoare:

- solvabilitate 1, 2, 3;

- vulnerabilitate 1, 2, 3, 4, 5;

-risc 1,2, 3.

in total 11 clase de risc, fata de cele care sunt clasificate
pe esantionul de intreprindere:
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Repartizarea esantionului pe clase de risc

Din citirea figurii se pot trage unele concluzii
interesante:

1. 13,8% din esantion se poate considera robust si sigur,
fiind investit in clasele de vulnerabilitate 1;

2. 10,3% din intreprinderi reintra in fasia de excelenta
prin robustetea financiara si deci prin siguranta;

3. 59,3 % care reprezinta majoritatea, se plaseaza pe
clase de vulnerabilitate 2,3;

4. 16,2% este foarte vulnerabil (clasa 4,5) si deci in
mod substantial nesigur;

5. 1,1% din intreprinderi este la un Inalt risc si deci
afara de orice posibilitate de incredere.

La nivelul ,,grupurilor” se pot face urmatoarele
observatii:

a) Intreprinderile mai credibile opereaza in Italia de
nord si de centru, dar se confrunta cu exceptiile pozitive
din sud si din insulele mari;

b) firmele individuale si societatile sunt mai increzatoare
in societatile in comandita;

c) credibilitatea tinde sa descreasca 1n intreprinderile
constituite mai recent;

d) rezulta cele mai credibile intreprinderi care opereaza
pe pietele nationale si internationale;

e) increderea creste numarul de colaboratori, dar apoi
se reduce cam la 10 colaboratori;

f) increderea mareste volumul afacerilor;

g) increderea scade volumul de indatoriri.

Redactorii raportului cercetarii Uniunii Camerale
concluzioneaza ca: ,,Rezultatele modelului au fost
magulitoare. . . Se distinge un cadru pozitiv cu privire la
soliditatea tesaturii Intreprinderilor nu a capitalului si a
capacitatii sale de Infruntare a efectelor din B2.”

Care consideratii sunt de adaugat?

Nu este in intentia acestui articol de a patrunde in esenta
rezultatelor cercetarii si nici de a le comenta. Am dorit sa
prezentam aceasta cercetare cu scopul de a evidentia cum
Acordul B2 a indemnat agentii economici sa efectueze
diagnostice si previziuni asupra ,,capacitatii de tinutd” a
sistemului. Intr-adevar, sunt multe motive de preocupare
pentru gestiunea financiard a micilor intreprinderi si pentru
cresterea Confientilor (Increzatorilor).

Dupa parerea noastra, multe dificultiti au rdmas
nedeslusite si pot cauza dificultati si probleme, chiar si azi
greu de evaluat.

In rest, acelasi Acord prezintd sub multe aspecte
subiectele de critica, mai mult de forma decat de substanta.

Cu toate acestea, multiplele reflectii asupra efectului
82 au ajuns deja la rezultate pozitive.

in ceea ce priveste Confientii, pentru a ,,destepta” un
sistem putin amortit si mult ,,protejat”, va trebui — ,,prin
fortd dacd nu prin iubire” — sa se reexamineze si sa se
modifice multe structuri si practici operative.

In fruntea micilor intreprinzatori, agravarea criteriilor
de pret a facut sa se modifice perceptia ,,propriei apropieri
de piata de credit”, optand pentru o mai mare transparenta,
o mica incredere fata de altii si, in general, o mai accentuata
atentie in capacitatea Intreprinderii de a crea un venit.

Investigatia a demonstrat ca multe Intreprinderi au
inceput deja sa capete constiinta unei schimbari de
mentalitate pe care o impune 82. O prima confruntare a
avut loc cu nivelul elevat de redemptiune (rascumparare)
pe care Intreprinzatorii l-au garantat cercetdrii, simptom
care existd nu numai in atentie, dar si in disponibilitatea
de a colabora 1n acest sens, furnizand informatii ,,strategice
asupra mersului intreprinderii”.

Din partea noastra, inca o consideratie.

Acordul 82 nu este un rezultat final, este numai o etapa
dintr-un lung si neintrerupt proces de ajustare pe care
sistemele bancare din tarile dezvoltate 11 mplinesc prin
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obiective de consolidare a structurii patrimoniale si a
gestiunii economice a bancilor. Este vorba de o forma de
sistem bancar care se revarsa masiv asupra altor sectoare
ale economiei reale, depinde de faptul ca creditul reprezinta
un factor fundamental pentru existenta si dezvoltare
economica.

Note

@ Directiva europeana recunoaste chiar si schemele de garantie
care nu sunt activate imediat iTn momentul neplatii, cu conditia
ca Autoritatea de Securitate sa fie capabila sa satisfaca schema
natural de a furniza o suma cu titlu de aconto, adecvata pierderii
derivata din insolventa indatoratului principal.

@ Experientele mai semnificative se reintlnesc in Germania,
Franta, Italia, Spania. Modelul italian se caracterizeaza
printr-un numar insemnat de confienti: mai mult de o mie asupra
intregului teritoriu national. Uneori este vorba despre medii sau
mari organisme, dotate cu fonduri considerabile si capabile
sd-si asocieze mii de intreprinderi; alteori sunt organisme mi-
nuscule si putin dotate, cu o minima capacitate asociativa, adesea
constituite prin vointd mai mult prin natura ,,politica” decat
economico-financiara. Structura lor este adesea modesta fata
de obiectivele pentru care sunt chemate: numai 4 confienti in
Ttalia au rating si 6 o extindere extraregional. In aceste conditii,
sistemul se dovedeste inadecvat: trebuie sd se actioneze pe
drumul consolidarii patrimoniale, daca se doreste realizarea
conditiilor puse de acord In materie de garantie si garanti.
Legea-cadru care reglementeaza confientii in Italia lasa
posibilitatea ca ei sd se organizeze dupa 3 alternative posibile:
sa-si asume forma de banca de garantie; sa opereze ca finantator
intermediar, supus supravegherii de catre Banca Italiei; sa
mentind configuratia originara a traditiei Confientilor.

Fiecare solutie prezinta plusuri si minusuri; fiecare organism trebuie
sd opereze propria alegere, constient de avantaje si dezavantaje.

Este sigur ca acordul B2 permite mentinerea unui status-quo.

Masura prin care intreprinderile, Confientii, alti

operatori vor sti sa metabolizeze efectele 82 si sa caute sa li
se indrepte in favoarea lor: aceasta este adevarata si
substantiala ,,revolutie epocald” pe care Acordul il va pro-
duce in sistemele economice.

3)

“)

®)

©6)

Acesti primi ani din 2000 incoace nu au adus cresteri
semnificative ale indicatorilor macroeconomici, in unele sectoare
s-au semnalat chiar semne de declin. Cu toate acestea, Sistemul
Italia, in complexitatea sa, pare sa demonstreze o mare capaci-

tate de ,,tinuta” si de castig.

PMI in Italia reprezinta 98% din aria economica. Dincolo de
binecunoscutele sectoare industriale se schiteaza prezenta
semnificativa a grupurilor; dupa relevarile Observatorului de
Capital, aproximativ 20% din intrepinderile manufacturiere
apartin grupurilor industriale. Acest fapt confirma ipoteza dupa
care antreprenoriatul italian prefera si se dezvolte si sa se
organizeze prin modelul grupurilor de intreprindere, toate foarte
mici, in scopul de a ramane flexibile ca Intreprindere unica si sa
constituie un grup cu obiective de inovare — internationalizare —
dezvoltare.

De la Observatorul de Capital rezulta si o semnificativa prezenta
a grupurilor mixte, care populeaza intreprinderile fie
manufacturiere, fie de servicii; este vorba despre un model
crestere/dezvoltare pe orizonatald decat pe verticala.
Intreprinderile mici si mijlocii: puse in miscare cu un venit
injumatatit.

Recentele relevari au evidentiat cd aproximativ 65% din
intreprinderile de artizanat sunt asociate la Confienti si circa
50% din micile intreprinderi se bucura de servicii financiare

alocate.



